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创意增值服务

雅仕维传媒集团

      传统观念中，户外媒体经营者一向被定位为媒体代理或执

行上刊的角色，其主要服务是把媒体以一买一卖形式营运，将

较多的注意力放在如何出售户外广告资源上。至于“创意”的

部分，则经常被忽略 , 仅仅是为客户把概念“实现”出来。

在新时代下，广告更加重视受众产生的体验 , 这是一种双向互

动的沟通。广告客户追求精准的投放 ,在最全面的覆盖量以外，

更重要的是借由广告直击受众的心灵 , 从而激发情绪、加深对

广告的记忆。这是每个广告人都梦寐以求要达成的目标，最重

要的前提就是靠“创意”。

      作为 1993 年于香港成立，并成功于香港上市的户外媒体

公司 , 雅仕维传媒集团的业务已经扩展至全国超过 30 个城市。

雅仕维深谙广告经营之道在于了解消费受众如何接收信息、如

何消化信息、以至如何接纳广告内容。正当大多数媒体公司仍

将运营重点侧重于怎样以更好的价格出售广告位时，雅仕维已

主动出击，跳出固有模式，开始探索一条属于自己的管理运营

之道。

      雅仕维开创独有的“空间管理”经营理念，主张提供及开

发创意增值服务来丰富广告旅程体验，成为国内户外媒体中罕

有以创意创新为先的“空间管理者”。透过“空间管理”经营

模式，充分利用机场、地铁的四维空间，以独具匠心的创意将

广告效果发挥到极致。

        

人——创意的发源地

      层出不穷的优秀创意从何而来？雅仕维坚持以人为本的人

才理念，认为人才是创意的发源地。

      创意不只是一个口号！作为一个创意开放的工作平台，吸

引众多香港、台湾等 4A 精英投身加盟雅仕维，将广告专业服

务进一步纵向延伸，提升服务竞争力。除了新加盟的团队，雅

仕维亦投放大量资源用于人才培养，针对不同部门和层级，以

全方位、多维度、多样化的方式予以思维培训，让员工在良好

工作平台积极发挥创意的天赋和灵感。

              

      互联网新技术和新媒体形式的不断更新，带来许多新的发

展机遇，雅仕维倡导全体员工拥抱互联网，从高层管理人员着

手，汇聚全国管理层定期以网络视频会议的形式，进行名为“最

强大脑”的分享交流会。

      在雅仕维董事会主席及执行董事带领下，与全国高管定期

进行研讨高峰会议，探讨时下的互联网新技术趋势、新案例并

进行分享，透过各位分享者的独特视角，为各位参会者拓宽思

路。

这种集团领导层亲力亲为的交流互动，有利于由上而下带动全

国分公司的全员一同推进业务发展。参会高管继而在各分公司

内部开展内部分享，让更多的同事了解和接触创新的技术与案

    ——户外媒体经营新概念　

最强大脑

雅仕维“最强大脑”精彩视频 
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        脑力研究院

      集团中央市场推广部（CMU）于今年一季度在北京成功举

办了“脑力研究院”实战工作坊，由来自全国分公司的市场、

销售、运营、客服等 70 位精英同仁汇聚一堂，共同探讨 2017

户外广告市场销售策略。

      

         地铁形象广告创意比稿竞赛

      创意设计团队是推动创意服务的重要一环。雅仕维内部定

期行广告创意比稿，以正面积极的比稿形式，为创意人才提供

了体现自我优势的机会与平台，不仅提升了创意人才的竞争力，

同时激发创意设计人员创意的原动力，充分发挥所长。

      今年首季的比稿分两个主题，包括雅仕维品牌形象及公益

设计，鼓励人才提出不同的创意构思方案，并以竞赛的形式邀

请内部员工通过手机进行实时投票，选出最佳创意。目的旨在

向优秀的创意人才公开嘉许及表扬，并提升他们的工作信心。

      

      工作坊以引导式创新思维，通过分组形式进行讨论，以及

头脑风暴的实战培训等方式进行。经过这一场脑力激荡的“盛

宴”，与会同仁对全国媒体市场最新情况和客户需求有了更加

深度的了解，让所有精英能够更好地掌握如何开发创新方案，

有效地提升服务竞争力及工作绩效。

      

         市场宝库

     在大数据时代下，信息已经变成了一种重要的资源。推

动创意必须有信息资源的持续性累积，集团 CMU 将市场信

息资源全面升级，并命名为“市场宝库”。

    “市场宝库”涵盖超过 30 种市场信息、创意技术介绍、

创意设计效果图、案例影片、市场推广效果 , 以及来自行业

市场资讯、内部数据和自身媒体分析所得出的消费行业分析

报告等。通过 CMU 的研究及总结，打造丰富的内部资料库，

与集团全国精英共享 , 随时查阅调用，为有效发挥市场及销

售部门专业能力、争取更多客户及开拓市场打下坚实基础。

                              

     在深圳地铁 4 号线的大力支持下，凯美瑞携手雅仕维在少

年宫站点推出“准妈咪优先座”。在寒冷冬日以翻毛皮材质为

地铁站内金属座椅穿上一层体感舒适的温暖外套，为准妈妈提

供贴心温度。座椅周围的地面还有图文并茂的地贴，向孕妇群

体送上“均衡膳食”、“添衣保暖”、“规律作息、避免熬夜”、

“多吃水果”等温馨提示。一经推出，受到准妈妈们的欢迎，

并获得了良好的社会反响，大大提升了品牌美誉度，打造凯美

瑞体贴入微、温暖关爱的品牌印象。

        活动篇

      腾讯云产品主要聚焦于为企业和产品提供存储、计算、

监控、安全等方面的云服务， 长期扮演着各类互联网产品

的幕后英雄的角色，终端用户缺少对腾讯云品牌的直面认知

与感受，如何让腾讯云的目标用户群体感受到品牌的关怀，

引发潜在用户对品牌关注了解，打造专业化商业级的品牌形

象是这次投放的目标。

      经过多轮分析策划，最终选取 2017 年春节期间在深圳机

场候机区内进行“腾讯云·深圳机场 暖心归途送祝福”的系列

活动，现场的立体节日景观与现场的线下、线下活动形成多维

互动，让腾讯云温暖、专业的形象迅速植根于旅客印象之中。        

        制作篇

       知名综艺真人秀《放开我北鼻》第二季新鲜上线，就在 4月，

雅仕维携手腾讯视频，利用卓越的 “空间管理”模式，以视觉、

听觉、嗅觉、触觉四感联动，在北京地铁 4 号线发布“放开我

北鼻”爱心专列，将西单站出口通道打造成为漫步云端的互动

游戏长廊。伴随阵阵奶香和云朵吊饰，乘客漫步其中同时可参

与富有创意的小游戏，投入萌娃的童话世界。投放切合节目主

题，营造温暖氛围，促进二次传播，以多元化创意为营销加码。

成功管理策略成就空间创意 为客户创造增值服务

       雅仕维借助以上多种多样的管理策略，加强团队的创意和

执行力，挖掘户外媒体资源的独特优质，以“空间管理”经营

理念打造与众不同的受众体验，吸引目标受众，实现广告效果

向商业效益的快速转化，从而为客户创造增值服务。

      

        设施篇

     今年 2 月，OPPO 携手雅仕维于郑州机场打造“全国首个

机场体验展厅”。体验展厅位于 F3 候机层中心商业区，为出

发旅客必经之路，207 平米的体验区通透、宽敞、功能齐备，

旅客在候机间隙享受到 OPPO 提供的尊贵便捷的服务体验，精

准捕捉有消费需求的高端客群，并获得成功蓄客、旅客二次传

播、提升品牌信任度的多重传播效果。

      去年 10月，雅仕维凭借优秀媒体创意执行及媒体规划服务，

成功获委任为于香港中环海滨举办的 2016 国际汽联香港电讯

电动方程式赛车锦标赛（香港电动方程式）的独家广告代理，

这也是首个在香港举办的国际赛车锦标赛。此次合作标志着雅

仕维的专业服务已扩展至大型活动的广告媒体策划，服务水平

获得国际级主办单位认可。
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      电影《金刚：骷髅岛》与雅仕维合作 2 月于香港红磡发布

大牌。破墙而出的创意画面，面对每日 12 万车流的海底隧道，

轻易引起瞩目焦点，在网络上亦成为全城热话，达成二次传播

的良好宣传效果。

媒体专栏 创意增值服务

      继香港成功发布后，雅仕维再度与金刚电影合作于武汉、

东莞及合肥的万达广场外墙上发布“破墙”创意。鉴于外墙现

场环境、尺寸及材质各有不同，雅仕维旗下上海、香港及深圳

团队跨地合作，为客户提供 3D 广告设计、现场勘探、工艺制

作及专人上刊的一站式专业服务，在短时间内成功发布于大型

幕墙上，以震撼的视觉效果吸引往来人流注意，引起极佳反响。

        

优质服务打造差异化优势

      在创新思维和创意发布之外，雅仕维坚持为客户提供最优

质的创意服务。秉承“诚信、卓越、仁爱”的企业文化，以主

动的服务意识为客户带来最具诚意的提案及反馈，以卓越的团

队实现最佳创意效果，实现客户的市场回报。

     从提案阶段开始，雅仕维的团队即开始调动各部门一同加

入，由不同的职能角度出发，充分沟通，共同构思，在项目初

始便考虑到构思的实现可能，使得创意具有真正落地的可行性。

在此阶段，不仅将创意以效果图的形式实现，还将呈献给客户

创意视频，以百分百的诚意和创意，给予客户最直观的视觉及

听觉感受。

      新媒体的蓬勃发展为雅仕维的优质服务提供了更多途径，

每当新广告发布，还将在雅仕维的自有媒体进行宣传，通过微

博、微信及其他多种渠道，在一次传播的基础上，实现二次传

播，营销触及面扩大，效果翻倍。为广大客户提供最有价值的

服务是雅仕维在发展路途中一直坚持并践行的，除了为客户提

供广告创意之外，雅仕维将线上线下的广告投放效果汇总结合，

整理为精美的结案报告，为客户提供数据反馈。

      广告行业无论新媒体形式抑或是技术方式，发展可谓瞬息

万变，唯一不变的是人 (受众 )与创意。创意服务是无形的资源，

作为广告同业一分子如何孕育创意泉源才是重中之重。

      雅仕维传媒集团作为空间管理者，以出众创意为客户广告

发布增值加码，竭力为合作伙伴提升媒体价值及广告效益，这

就是雅仕维多年来秉承空间管理的坚持。
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